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VRAAGPRIJS € 149.000 K.K. 
 

Object: hoekwoning Inhoud ca. 240 m³ Perceel 158 m² 
Wonen: ca. 67 m² Bouwjaar ca. 1960 Slaapkamers:3 
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 Objectomschrijving: 

 
Nette hoekwoning met ruime schuur en diepe achtertuin op het zuidoosten gelegen. 
De woning is onder andere voorzien van een keuken met diverse apparatuur, drie 
slaapkamers en nagenoeg geheel voorzien van rolluiken. 

 
INDELING: 
 
Begane grond: 
Entree, hal met lambrisering en inbouwspots, toilet, trapkast waarin meterkast. 
Keuken met inbouwapparatuur (gaskookplaat, afzuigkap, koelkast en combi-
magnetron), en toegang tot het terras. 
Sfeervolle woonkamer met balkenplafond, laminaatvloer en gedeeltelijk voorzien van 
lambrisering. Deels kunststof en deels houten kozijnen, opgevuld met isolerende 
beglazing en voorzien van rolluiken.  
 
Achtertuin met twee terrassen, grote schuur (ca. 14 m²) met cv.- installatie opstelling 
(bouwjaar 2011) en een wasmachine en wasdroger aansluiting.  
  
Eerste etage: 
Overloop.  
Badkamer aan de voorzijde met douche (thermostaatkraan) en wastafel-meubel.  
Een slaapkamer aan de voorzijde. 
Twee slaapkamers aan de achterzijde verschillend van formaat.   
 
Tweede etage: 
Middels een vlizotrap te bereiken beloopbare bergzolder. 
 
BIJZONDERHEDEN:  
Rustig gelegen woning in een oudere wijk. 
Tuin op het zuidoosten. Goede tuinschuttingen met brede poort.  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Afbeeldingen: 
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Kenmerken: 

 
Objectsoort : eengezinswoning 
Objecttype : halfvrijstaand woonhuis 
Bouwjaar medio : 1960 
Inhoud : ca. 300 m3 
Woonoppervlak : ca. 100 m2 
Perceeloppervlak : ca. 158 m2 
Aanvaarding : in overleg 

 

Voorzieningen: 

 
Sanitair : toilet 
Keuken apparatuur : afzuigkap, combimagnetron, gasfornuis en koelkast 
Isolatie : dubbel glas 
Verwarming : CV HR Remeha ketel 2011 
Warmwater : via de cv ketel 
Overige : Verwarming, water en elektriciteit in de hobbyschuur 
Aansluitingen : kabel 
Onderhoud : goed 

 

Kadastrale gegevens: 

 
Kadastrale gemeente : Vlissingen 
Sectie : R 
Nummer : 3041 
Grootte : 1 are 58 centiare 
Appartementsindex : n.v.t. 
   

 

Geografische ligging: 

 

 



 

Kadastrale kaart: 

 

 



 

Plattegrond(en): 

 

 



 

Lijst van roerende zaken: 

 
 



 

 
 
 
 



De 10 meest gestelde vragen: 
 

Vanaf het moment dat uw interesse gewekt wordt in een woning tot het moment waarop u het 
contract van uw nieuwe huis tekent, loopt u tegen allerlei vragen aan. Niet zo vreemd, want 
een huis kopen doet u niet elke dag. Een makelaar van de NVM doet dat wel, daarom kunnen 
we u op de meeste vragen snel een goed antwoord geven. Hieronder beantwoorden we de 10 
meest gestelde vragen zodat u weet waar u staat wanneer u op zoek gaat naar dat huis van uw 
dromen. 

1. Wanneer ben ik in onderhandeling?  
 
U bent pas in onderhandeling als de verkopende partij reageert op uw bod door een 
tegenbod te doen. U bent echter nog niet in onderhandeling als de verkopende makelaar 
aangeeft dat hij uw bod met de verkoper zal bespreken. 
 

2. Mag een makelaar doorgaan met bezichtigingen als er al over een bod onderhandeld 
wordt? 
 
Ja, dat mag. Een onderhandeling hoeft namelijk nog niet tot een verkoop te leiden. 
Bovendien kan het zijn dat de verkoper graag wil weten of er meer belangstelling is. 
Overigens mag ook met meer dan één gegadigde tegelijk worden onderhandeld. Een 
NVM-makelaar moet dit wel duidelijk melden. Vaak zal de verkopende NVM-makelaar 
aan belangstellenden vertellen dat een pand, zoals dat heet, ‘onder bod’ is. Als 
belangstellende mag u dan wel een bod uitbrengen, maar de makelaar mag dan pas met u 
in onderhandeling treden als de onderhandeling met de eerste geïnteresseerde beëindigd 
is. De NVM-makelaar doet geen mededelingen over de hoogte van biedingen. Dit zou 
namelijk overbieden kunnen uitlokken. 

3. Wanneer ik de vraagprijs bied, moet de verkoper de woning dan aan mij verkopen?  
 
Nee. De Hoge Raad heeft bepaald dat de vraagprijs moet worden gezien als een 
uitnodiging tot het doen van een bod. Ook als u de vraagprijs biedt, kan de verkoper dus 
nog beslissen of hij uw bod aanvaardt of niet, of dat hij zijn makelaar een tegenbod laat 
doen. 

4. Kan de verkoper de vraagprijs van een woning tijdens de onderhandeling verhogen?  
 
Ja, de verkoper kan besluiten de vraagprijs te verhogen of te verlagen. Daarnaast kunt u 
als potentiële koper echter ook besluiten om tijdens de onderhandelingen uw bod weer te 
verlagen. Zodra de verkopende partij een tegenbod doet, vervalt namelijk uw eerder 
gedane bod. 

5. Hoe komt de koop tot stand?  
 
Als verkoper en koper het eens zijn over de belangrijkste zaken (zoals de prijs, de 
opleveringsdatum en de ontbindende voorwaarden), legt de verkopende makelaar de 
afspraken schriftelijk vast in een koopakte. Ontbindende voorwaarden zijn hierin een 
belangrijk onderwerp. U krijgt als koper niet automatisch een ontbindende voorwaarde. 
Wilt u bijvoorbeeld een ontbindende voorwaarde voor de financiering, dan moet u dit 
melden bij het uitbrengen van uw bod. Het is dan ook belangrijk dat de partijen het eens 
zijn over aanvullende afspraken en ontbindende voorwaarden voordat de koopakte wordt 
opgemaakt.  
 
Zodra beide partijen de koopakte hebben ondertekend en de koper een afschrift van deze 
akte heeft ontvangen, treedt voor u als particuliere koper de wettelijke bedenktijd van drie 
dagen in werking. Binnen deze tijd kunt u als koper alsnog afzien van de aankoop. Doet u 
dit niet, zijn de financiën rond en vormen ook eventuele andere ontbindende voorwaarden 
geen obstakel meer, dan zal op de afgesproken opleveringsdatum de overdracht  
plaatsvinden bij de notaris. 



6. Mag een makelaar van de NVM tijdens de onderhandeling het systeem van verkoop 
wijzigen? 
 
Ja, dat mag. Soms zijn er zo veel belangstellenden die de vraagprijs bieden of benaderen, 
dat het moeilijk te bepalen is wie de beste koper is. In dat geval kan de verkopende 
makelaar - in overleg met de verkoper - besluiten de lopende onderhandelingen af te 
breken en de biedprocedure te wijzigen om vervolgens te kiezen voor bijvoorbeeld een 
inschrijvingsprocedure. Hierbij hebben alle bieders een gelijke kans om het hoogste bod 
uit te brengen. Alvorens het systeem te wijzigen, dient de makelaar uiteraard eerst de 
eventueel gedane toezeggingen na te komen. 

7. Mag een makelaar van de NVM een belachelijk hoge prijs vragen voor een woning?  
 
De verkoper bepaalt in overleg met zijn NVM-makelaar waarvoor hij zijn woning te koop 
aanbiedt, de NVM-makelaar adviseert de verkoper maar deze beslist de vraagprijs.  
De koper kan onderhandelen over de vraagprijs, maar de verkoper beslist. 
 

8. Wat is een optie? 
 
Een optie in juridische zin geeft een partij de keuze om door een eenzijdige verklaring 
een koopovereenkomst met een andere partij te sluiten. Partijen zijn het dan wel eens over 
de voorwaarden van de koop, maar de koper krijgt bijvoorbeeld nog een week bedenktijd. 
Bij de aankoop van een nieuwbouwwoning is zo’n optie nog wel gebruikelijk. Bij het 
aankopen van een bestaande woning niet. Het begrip ‘optie’ wordt daarbij vaak ten 
onrechte gebruikt. 
 
Dan heeft het de betekenis van bepaalde toezeggingen die een verkopende NVM-
makelaar kan doen aan een belangstellende koper tijdens het onderhandelingsproces. 
Zo’n toezegging kan bijvoorbeeld inhouden dat een belangstellende koper een paar dagen 
de tijd krijgt om na te denken over een bod. De makelaar van de NVM zal in de tussentijd 
proberen niet met een andere partij in onderhandeling te gaan. De belangstellende koper 
kan deze tijd gebruiken om een beter inzicht te krijgen in zijn financiering of in de 
gebruiksmogelijkheden van de woning. Een optie kunt u niet eisen; de verkoper en de 
verkopende NVM-makelaar beslissen zelf of er in een onderhandelingsproces bepaalde 
toezeggingen worden gedaan. 
 

9. Moet een makelaar als eerste met mij in onderhandeling gaan als ik de eerste ben die belt 
voor een bezichtiging of als ik als eerste een bod uitbreng?  
 
Nee. De verkopende makelaar bepaalt samen met de verkoper de verkoopprocedure. Hebt 
u serieus belangstelling, vraag de makelaar dan wat uw positie is. Dat kan teleurstelling 
voorkomen. 
 

10. Zit de makelaarscourtage in de ‘kosten koper’? 

Nee. Onder ‘kosten koper’ vallen de kosten die de overheid koppelt aan de overdracht 
van een woning. Dat zijn de overdrachtsbelasting , de notariskosten voor het opmaken 
van de leveringsakte en de kosten voor het inschrijven daarvan in de registers. Daarnaast 
dient de koper rekening te houden met de (notaris)kosten voor de opmaak en inschrijving 
van de hypotheekakte. Heeft de verkopende partij een makelaar ingeschakeld om de 
woning te verkopen, dan komen de kosten hiervan voor zijn rekening. De verkopende 
makelaar is immers belangenbehartiger van de verkoper en niet van u als koper. Om deze 
reden is het doorgaans ook verstandig om zelf een makelaar van de NVM in te schakelen. 
De makelaarscourtage voor een aankopende makelaar komt wel voor rekening van de 
koper. 
 

 



Belangrijke zaken bij een aankoop: 

 
Bij de aankoop van een woning of appartement zijn een aantal zaken belangrijk. 
Te denken valt hierbij aan bijvoorbeeld: 

·  Advies omtrent de verkoop van uw huidige woning of appartement. 
·  Een taxatierapport, indien gewenst door de geldverstrekker. 
·  Eventueel een hypotheek op maat afgestemd op uw situatie. 
·  Verzekeringen voor opstal, glas, inboedel e.d. 
·  Indien gewenst een bouwtechnisch rapport. 
·  Belasting technische zaken omtrent de aankoop van een woning. 

 
Wellicht kunnen wij u hierin adviseren, of u in contact brengen met deskundigen op 
deze gebieden, het staat u uiteraard vrij hiernaar te informeren. 

 

Overige informatie: 
 

Onze brochures worden veelal samengesteld met behulp van de informatie welke ons 
door derden wordt verstrekt. Ondanks de zorgvuldigheid die wij nastreven dient u 
deze brochure te zien als algemene informatie welke tot doel heeft om u uit te nodigen 
in onderhandeling te treden. 
Aan de inhoud van de verstrekte informatie kunnen geen rechten worden ontleend.   
 
Graag zijn wij bereid u verder te informeren, immers een woning kopen doet u niet 
dagelijks ! 
 
Wenst u meer informatie, heeft u specifieke vragen of wenst u een afspraak dan kunt 
u vrijblijvend een afspraak met ons maken.   

 

Contactinformatie: 
 

Hoogedeure Makelaars taxateurs 
 
Aanloop 26 
4357 HK Domburg 
 
Telefoon: 0118 85 38 38 
E-mail: info@hoogedeuremakelaars.nl 
 
 
 
Website: www.hoogedeuremakelaars.nl  

 
 
 
 
 
 
 



Uw reactie: 
 

Geachte geïnteresseerde  
 
Vriendelijk dank voor de door u getoonde interesse in de aangeboden woning.  
 
De verkoper van de woning is natuurlijk ook nieuwsgierig naar uw mening en wij 
stellen het dan ook op prijs als u deze kenbaar maakt aan ons, ook als de woning niet 
is wat u zoekt, u kunt dit bijvoorbeeld aan ons meedelen door een e-mail aan ons te 
zenden. Op die wijze kunnen wij de verkoper correct informeren en wellicht inspelen 
op zaken die door geïnteresseerden worden aangedragen. 
 
Mocht de woning aan uw woonwensen voldoen of ziet u hiervoor mogelijkheden 
schroom dan niet om contact op te nemen of om een (tweede) bezichtiging aan te 
vragen om zodoende een betere indruk te verkrijgen. 
 
U kunt uw woonwensen ook kenbaar maken via onze website zodat wij u wellicht op 
de hoogte kunnen houden indien er iets passends in verkoop komt. Tenslotte zien wij 
vaak eerder nieuw aanbod op de “markt“ komen!  
 
Uiteraard willen wij ook onder de aandacht brengen dat u ons kunt inschakelen voor: 
 
�  Aankoop van uw nieuw te kopen woning, indien deze in verkoop is bij een 

andere makelaar. 
�  (NWWI)Taxatie van uw nieuw te kopen woning. 
�  Keuring van uw nieuw te kopen woning. 
 
U kunt geheel vrijblijvend uw vragen aan ons voorleggen, wij helpen u graag verder. 
Voor zaken waaraan kosten verschuldigd zijn, ontvangt u altijd eerst een prijsopgave. 
 
 
Met vriendelijke groet, 
 
Hoogedeure Makelaars Taxateurs 
Jan-Willem Hoogedeure RMT 
VastgoedCert gecertificeerd Register Makelaar Taxateur 

 


